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1. Wprowadzenie

W dzisiejszym dynamicznym Swiecie inwestycyjnym, poszukiwanie
skutecznych i bezpiecznych sposobdéw na sprzedaz nieruchomosci za
granica staje sie coraz bardziej palaca potrzeba dla osdb poszukujgcych
globalnych mozliwosci inwestycyjnych. Z mysla o tych wyzwaniach firma
DEVETOPER ma zaszczyt przedstawic biatg ksiege, ktéra zgtebia temat
szybkiej, intuicyjnej i bezpieczne] sprzedazy nowych nieruchomosci za
granica.

Niniejszy dokument zostat stworzony w celu zarysowania wyzwan oraz
potencjalnych rozwigzan zwigzanych z procesem sprzedazy nowych
nieruchomosci poza granicami kraju macierzystego. Skupia sie on na
innowacyjnych  podejsciach oraz narzedziach, ktére umozliwiaja
POSREDNIKOM efektywne i bezpieczne przeprowadzenie transakgcji
nieruchomosciowych w miedzynarodowym kontekscie.

W kolejnych sekcjach biatej ksiegi przyjrzymy sie gtebiej wyzwaniom, jakie
stojg przed POSREDNIKAMI zainteresowanymi sprzedaza nieruchomosci za
granica oraz przedstawimy nasze propozycje innowacyjnych rozwigzan.
Omowimy réwniez praktyczne przyktady zastosowania naszych rozwigzan
W rzeczywistych przypadkach, aby ukazac ich skutecznosc i potencjat.

Celem tego dokumentu jest nie tylko zidentyfikowanie problemow, ale
przede wszystkim zaproponowanie konkretnych rozwigzan, ktéore moga
pomdéc POSREDNIKOM w  sprawnym i bezpiecznym prowadzeniu
dziatalnosci na rynku nieruchomosci za granica

2. Cel i zakres dokumentu Biatej Ksiegi

Niniejsza Biata Ksiega zostata przygotowana z mysla o posrednikach
nieruchomosci, ktorych celem jest poszukiwanie nowoczesnych narzedzi
utatwiajacych zarzgdzanie transakcjami nieruchomosciowymi za granica.
Gtéwnym celem dokumentu jest przedstawienie Platformy DEVETOPER
jako innowacyjnego i skutecznego narzedzia, ktore umozliwia szybka,
intuicyjna i bezpieczng obstuge procesu kupna nowych nieruchomosci.

W ramach tej Biatej Ksiegi omowimy szeroki zakres mozliwosci, jakie oferuje
Platforma DEVETOPER w kontekscie zarzadzania transakcjami
nieruchomosciowymi za granica. Przedstawimy funkcje, interfejs
uzytkownika oraz game nowoczesnych narzedzi, ktére czynia te platforme
niezwykle atrakcyjna dla posrednikow nieruchomosci.
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Poprzez omowienie zastosowan i korzysci ptynacych z Platformy
DEVETOPER, dokument ten ma na celu zaprezentowanie alternatywnego
podejscia do zarzadzania transakcjami nieruchomosciowymi, ktore
zapewnia posrednikom szybkos¢, intuicyjnosc i bezpieczenstwo w procesie
sprzedazy nowych nieruchomosci za granica.

W naszej biatej ksiedze doktadnie omowimy wszystkie kluczowe czynniki,
ktore warto wzig¢ pod uwage przed podjeciem decyzji o inwestycji
W nieruchomosci za granica. Nie ograniczymy sie jedynie do zalet, ale
rowniez szczegotowo omowimy potencjalne wady i problemy zwigzane
z inwestycja na odlegtosé. Rozwazymy roznorodne aspekty, takie jak kwestie
prawne, umowy, kwestie podatkowe oraz ryzyko walutowe, ktore s3g istotne
W procesie planowania.

Dodatkowo, doktadnie przeanalizujemy, dlaczego platforma DEVETOPER
jest idealnym rozwigzaniem dla posrednikdow w kontekscie inwestycji ich
klientow w nieruchomosci za granica. Wyjasnimy, jakie korzysci niesie ze
sobg korzystanie z tej platformy, w tym fatwos¢ w znajdowaniu
odpowiednich nieruchomosci, monitorowanie kazdego etapu transakcji,
profesjonalne doradztwo i gwarancje, a takze narzedzia utatwiajace
zarzadzanie inwestycjami z pozycji panelu posrednika na odlegtosc.

3. Wprowadzenie do Platformy DEVETOPER

Omowienie gtownych celdw i zatozen platformy

Nowoczesne technologie zdobyly state miejsce w biurach firmowych, w tym takze
w branzy nieruchomosci, ktéra odgrywa kluczowa role w biznesie. Marketing
spotecznosciowy oraz specjalistyczne portale branzowe skutecznie napedzaja
sprzedazizwiekszajg zainteresowanie klientéw. Jednakze, z rosnaca liczba klientéw
chcacych zakupi¢ nowe nieruchomosci i zwiekszajagcym sie zakresem
dodatkowych obowigzkdw, posrednicy nieruchomosci czesto musza znalezé
rownowage miedzy aspiracja do osiggniecia godziwego dochodu a zapewnieniem
czasu dla swoich bliskich. Jak zabezpieczy¢ przyszta transakcje, zadbac o wszystkie
procedury, doktfadnie przeanalizowa¢ umowy i ttumaczenia, nie tracac przy tym
cennego czasu? Odpowiedz jest prosta: skorzystaj z DEVETOPER.
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Czym jest DEVETOPER?

DEVETOPER to innowacyjny system zarzadzania transakcjami z prostym
interfejsem i bezpiecznym panelem uzytkownika, przeznaczony do sprzedazy
nowych nieruchomosci za granica. Platforma zostata zaprojektowana z mysla
o posrednikach nieruchomosci, aby utatwi¢ im prace i zwiekszy¢ efektywnosé
zarzadzania procesem transakcyjnym.

Co oferuje DEVETOPER?

Intuicyjny panel zarzadzania transakcjami

DEVETOPER oferuje dedykowany panel zarzadzania transakcjami, ktory
umozliwia posrednikom skuteczne sledzenie postepu kazdej transakcji od
poczatku do konca. Zarzadzanie zakupem klienta staje sie znacznie
tatwiejsze i bardziej intuicyjne dzieki przejrzystemu i prostemu interfejsowi.

Szeroki dostep do ofert nowych nieruchomosci

Jedna z kluczowych zalet naszej platformy jest mozliwosc zakupu wytacznie
nowych nieruchomosci za granica. Posrednicy maja dostep do szerokiegj
gamy atrakcyjnych ofert, ktére moga zaoferowac¢ swoim klientom,
poszukujacym unikalnych i wartosciowych inwestycji w prestizowych
lokalizacjach. Ponadto, DEVETOPER zawiera dwustronne umowy z kazdym
deweloperem w krajach o wysokim potencjale turystycznym, co zapewnia
klientom platformy najkorzystniejsze warunki zakupu. Dodatkowo,
platforma wspodtpracuje z wiodacymi kancelariami prawnymi w tych
krajach, co gwarantuje, ze wszystkie transakcje sg przeprowadzane zgodnie
z lokalnym prawem i przy zachowaniu najwyzszych standardow
bezpieczenstwa.

Jak dziata DEVETOPER?
Rejestracja i zarzadzanie profilem

Zaczynamy od rejestracji profilu Twojej firmy na platformie DEVETOPER.
Proces ten wymaga podania danych takich jak adres firmy, numer telefonu,
adres e-mail oraz NIP. Po zakonczeniu rejestracji, nalezy sprawdzic¢ skrzynke
odbiorczg w celu potwierdzenia rejestracji. Nastepnie mozna zalogowacé
sie do swojego panelu klienta i rozpoczac¢ przegladanie tysiecy dostepnych
ofert deweloperskich.
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Funkcje panelu klienta

W panelu klienta znajdziesz szereg przydatnych funkcji, ktdére utatwia
zarzadzanie transakcjami:

1. Sekcja z ulubionymi ofertami: Mozesz zapisywac interesujgce oferty
i tworzy¢ imienne foldery.

2. Formularz kontaktowy do rezerwacji: Umozliwia szybkie i proste
dokonywanie rezerwacji online.

3. Kompleksowe informacje: Wszystkie niezbedne informacje, w tym ceny,
dostepnosc¢ i szczegodty techniczne, sg dostepne w jednym migjscu, co
eliminuje potrzebe kontaktu z biurem sprzedazy.

4. Szybka rezerwacja: Platforma umozliwia szybkie i tatwe dokonywanie
rezerwacji online, co znacznie przyspiesza proces zakupu.

5. Rézne formy komunikacji: Mozesz porozmawia¢ z konsultantem,
skorzystac z czatu online lub czatu wideo.

6. Sekcja Statuséw Transakgji:

Po potwierdzeniu rezerwacji klienta, mozesz na biezaco s$ledzi¢ status
transakgcji dzieki codziennym aktualizacjom w panelu. Masz petng kontrole
nad przebiegiem wszystkich dziatan zwigzanych z Twoim klientem, od
przyjazdu na lotnisko az po pierwsze ogledziny nieruchomosci.

7. Pobieranie i podpisywanie umoéw: Szybkie pobieranie, podpisywanie
i wysytanie umow online.

8. Wprowadzanie danych klienta: Automatyczne wprowadzanie danych
klienta do systemu, co umozliwia szybka weryfikacje i dziatanie.

9. Okreslenie dodatkowych ustug: Mozliwosé¢ zaznaczenia dodatkowych
ustug, takich jak kredytowanie nieruchomosci, odbidr z lotniska,
zakwaterowanie, wynajem samochodu itp.

10. Powiadomienia i dokumentacja: Otrzymywanie powiadomien
i dokumentéw w panelu klienta.

1. Archiwum transakcji: Dostep do historii wczesniejszych transakgji.

12. Otrzymywanie rozliczen i faktur: Koncowe rozliczenia i faktury dostepne
w panelu klienta.
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Zalety korzystania z DEVETOPER

Efektywnosé i wygoda

Dostep do tysiecy ofert w jednym miejscu, tatwa i szybka rejestracja,
intuicyjny interfejs oraz panel zarzadzania, zaawansowane opcje wizualizacji,
kompleksowe archiwum transakcji, prosta edycja | rezerwacja
nieruchomosci. Ponadto wsparcie online i petna kontrola nad procesem
sprzedazy wszystkich nieruchomosci gwarantuja niesamowitg efektywnosc.

Motywujace prowizje

Po finalizacji kazdej transakcji, posrednik nieruchomosci otrzymuje nalezna
prowizje, co stanowi dodatkowa motywacje do skutecznego dziatania
i promowania platformy DEVETOPER. Dzieki temu wspoipraca jest
korzystna dla obu stron, a posrednicy moga liczy¢ na atrakcyjne
wynagrodzenie za swoje zaangazowanie i profesjonalizm.

Wirtualna ocena nieruchomosci

Dzieki ofertom online, posrednik nieruchomosci moze bez wychodzenia
z biura przeprowadzi¢ wirtualng ocene stanu nieruchomosci. Wiekszosc¢
ogtoszen zawiera szczegotowy opis, zdjecia wysokiej jakosci, a czesto
rowniez wirtualne spacery czy filmy, ktdére pozwalaja na doktadne
Zapoznanie sie z wnetrzem nieruchomosci.

Przejrzystos¢ transakcji

Wszystkie dane s3 dostepne w przejrzystym formacie, co zwieksza
transparentnosc i utatwia podejmowanie decyzji.
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4. \Wyzwania zwigzane z rynkiem pierwotnym

& Brak Czasu

Jednym z gtdownych problemow, z ktérymi borykaja sie posrednicy
nieruchomosci w Polsce, jest brak czasu. Posrednicy czesto nie maja
mozliwosci poswiecenia wystarczajacej ilosci czasu na zaftatwienie
wszystkich niezbednych formalnosci zwigzanych z zakupem nieruchomosci
za granica. Dodatkowo, klienci, ktorzy przyjezdzaja specjalnie za granice
w celu zakupu nieruchomosci, nierzadko spotykajg sie z rozczarowaniem
i wracaja z niczym, co generuje dodatkowe koszty i frustracje.

& Brak Wiedzy i Rzetelnosci Posrednikéw Zagranicznych

Kolejnym istotnym problemem jest brak wiedzy o posrednikach
zagranicznych oraz ich rzetelnosci. Wielu posrednikdow w Polsce nie ma
wystarczajacych informacji na temat swoich zagranicznych partneréw, co
stwarza ryzyko wspotpracy z nieuczciwymi firmami. Pojawiajg sie rowniez
firmy, ktore dziataja wytacznie w celu jednorazowego posrednictwa
sprzedazy, nie dbajac o pozyskiwanie statych klientow.

& Bariery Jezykowe i Prawne

Bariera jezykowa oraz brak znajomosci prawa w obcym kraju to kolejne
wyzwania. Wielu klientow oraz posrednikow napotyka trudnosci zwigzane
z komunikacja i zrozumieniem lokalnych przepisdéw prawnych, co utrudnia
caty proces zakupu. Dodatkowo, obecnos¢ oszustow i naciggaczy, ktorzy
wykorzystujg niewiedze klientow, stanowi powazne zagrozenie.

& Nierzetelne Zdjecia i Opisy

Nierzetelnie wykonane zdjecia oraz opisy nieruchomosci, ktére nie
odzwierciedlajag stanu faktycznego, sg czestym problemem. Takie praktyki
maja na celu jedynie sktonienie klienta do zakupu, co prowadzi do
niezadowolenia i reklamacji po dokonaniu transakcji.

& Brak Odpowiedniego Wsparcia Prawnego

Ze wzgledu na wysokie koszty funkcjonowania oraz wszechobecna
oszczednosc, wielu klientéw nie otrzymuje odpowiedniego wsparcia
prawnego w obcym kraju.
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Brak profesjonalnej pomocy prawnej naraza klientow na ryzyko
niekorzystnych umow i problemow zwigzanych z zakupem nieruchomosci.

& Nacisk na Szybki Zakup

Posrednicy czesto wywieraja nacisk na klientdw, aby ci szybko dokonali
zakupu, niezaleznie od potencjalnych konsekwencji i mozliwego
niezadowolenia. Taka presja moze prowadzi¢c do pochopnych decyzji
i problemow w przysztosci.

& Problemy z Inwestycjami i Kredytami

Brak wiedzy o lokalizacji inwestycji oraz kitopotliwe wymagania klientéw
stanowig dodatkowe wyzwania. Wieksze biura maja lepsze oferty bankowe
dotyczace kredytowania, co stawia mniejsze biura w gorszej pozycji
konkurencyjnej.

& Komunikacja i Wsparcie po Zakupie

Skrzynki mailowe posrednikow s3 czesto zawalone ofertami reklamowymi,
co zwieksza ryzyko przeoczenia kluczowych informacji. Po zakupie
nieruchomosci, brak wsparcia w przepisaniu medidéw i innych formalnosci
powoduje, ze klient musi radzi¢ sobie sam. Biura z Polski czesto nie s3
traktowane na réwni z lokalnymi biurami przez deweloperoéw, co utrudnia
wspotprace i prowadzenie transakcji.

& Stresujgce Sytuacje i Brak Centralnego Zarzadzania

Czeste przesuwanie terminéw oddania nieruchomosci przez deweloperow
stwarza stresujace sytuacje dla posrednikow, ktorzy nie s3 na miejscu i nie
mMoga wszystkiego osobiscie sprawdzic. Brak jednego centralnego miejsca,
z ktdorego posrednik mogtby zarzadza¢ wszystkimi @ transakcjami
i dokumentami w czasie rzeczywistym, dodatkowo komplikuje caty proces.

& Problemy z Komunikacjg z Deweloperami

Brak bezposredniego kontaktu z deweloperami, ktorzy nie odbieraja
telefondw, utrudnia posrednikom skuteczne prowadzenie transakgji
i monitorowanie postepow inwestycji.
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KONKLUZJA

Problemy branzy nieruchomosci przy zakupie nowych nieruchomosci za
granica sa liczne i ztozone. Brak czasu, wiedzy, rzetelnosci posrednikow
zagranicznych, bariery jezykowe i prawne, nierzetelne opisy nieruchomosci,
brak odpowiedniego wsparcia prawnego, nacisk na szybki zakup, problemy
Z inwestycjami i kredytami, trudnosci komunikacyjne oraz brak centralnego
zarzadzania transakcjami to tylko niektdre z wyzwan, ktére musza zostac
rozwigzane, aby usprawnic caty proces i zapewnic klientom bezpieczenstwo
oraz satysfakcje z zakupu.

Nowa era komunikacji

Wprowadzenie

Czy zdajecie sobie sprawe, ze dzisiejszy rynek nieruchomosci nie rézni sie
znaczaco od tego sprzed 30-40 lat?

Czy zdajecie sobie sprawe, ze dzisiejszy rynek nieruchomosci nie rézni sie
znaczaco od tego sprzed 30-40 lat? Giowna rdéznica polega na
powszechnym dostepie do Internetu oraz mozliwosciach, jakie oferuja
media spotecznosciowe. Jednakze pozostate etapy procesu, od rezerwacji,
przez rekonesans nieruchomosci, przygotowanie dokumentow, az po
finalng wptate, sg zadziwiajgco podobne!

Rynek nieruchomosci od zawsze byt dynamiczny i ewoluowat wraz
Z postepem technologicznym oraz zmianami spotecznymi i gospodarczymi.
Mimo tych zmian, fundamenty proceséw zwigzanych z obrotem
nieruchomosciami pozostaty zadziwiajgco stabilne na przestrzeni lat. W
artykule przyjrzymy sie, jak dzisiejszy rynek nieruchomosci porownuje sie do
tego sprzed 30-40 lat, koncentrujac sie na ciggtosci oraz na tym, jak Internet
i media spotecznosciowe zmienity pewne aspekty, pozostawiajac jednak
rdzen procesu niemal nietknietym.

Internet i media spotecznosciowe
& Powszechny dostep do informacji

Najbardziej widoczng roznica miedzy dzisiejszym rynkiem nieruchomosci
a tym sprzed kilku dekad jest powszechny dostep do Internetu. Dzieki temu
kupujacy isprzedajacy maja tatwiejszy dostep do  informagji
o nieruchomosciach, rynkach itrendach. Portale internetowe, takie jak
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Zillow, Realtor.com czy Otodom, umozliwiajg szybkie przeszukiwanie tysiecy
ofert, poréwnywanie cen i lokalizacji.

& Media spotecznosciowe jako narzedzie marketingowe

Media spotecznosciowe, takie jak Facebook, Instagram i LinkedlIn, staty sie
poteznymi narzedziami marketingowymi. Agenci nieruchomosci moga
teraz docierac¢ do szerokiego grona odbiorcoéw, prezentujac nieruchomosci
poprzez zdjecia, filmy, a nawet transmisje na zywo. Klienci maja mozliwosc
bezposredniego kontaktu z agentami oraz $Sledzenia aktualnosci i ofert
W czasie rzeczywistym.

Tradycyjne etapy procesu zakupu nieruchomosci

Pomimo technologicznych zmian, podstawowe etapy procesu zakupu
nieruchomosci pozostajg podobne do tych sprzed 30-40 lat. Oto kluczowe
etapy, ktore przetrwaty probe czasu:

& Rezerwacja nieruchomosci

Kiedys, aby zarezerwowac nieruchomosg, trzeba byto osobiscie odwiedzi¢
biuro nieruchomosci lub dzwoni¢ do agenta. Dzis, rezerwacje czesto
odbywajag sie online, ale sam proces decyzyjny, rozmowy i negocjacje
pozostajg podobne.

& Rekonesans nieruchomosci

Przed zakupem nieruchomosci zawsze konieczne byto jej obejrzenie.
Choc obecnie wirtualne spacery i filmy HD oferuja wygodne narzedzia do
pierwszego rekonesansu, wiekszos¢ kupujacych nadal preferuje osobiste
wizyty, aby poczuc atmosfere miejsca i zobaczyc¢ je na wiasne oczy.

& Przygotowanie dokumentéw

Niezaleznie od epoki, przygotowanie dokumentdw zwigzanych z zakupem
nieruchomosci jest kluczowym etapem. Umowy, akty wiasnosci, dokumenty
kredytowe i inne formalnosci musza by<¢ starannie przygotowane
i przeanalizowane. Choc¢ dzisiaj wiele z tych dokumentéw jest cyfrowych,
procedury prawne i wymagania pozostajg niezmienne.

& Ostateczna wplata

Ostateczna ptatnosc, czy to poprzez kredyt hipoteczny, czy gotowke, zawsze
byta ijest kluczowym elementem transakcji. Wspdtczesne technologie
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bankowe utatwiajg ten proces, ale sama koniecznos¢ ostatecznej wptaty
i zamkniecia transakcji pozostaje taka sama.

Technologiczne utatwienia, a tradycyjne podejscie

Choc¢ technologia znaczaco utatwita wiele aspektow zakupu i sprzedazy
nieruchomosci, tradycyjne podejscie i elementy procesu sg nadal widoczne.
Technologie cyfrowe i Internet przyniosty kilka kluczowych utatwien:

& Elektroniczne podpisy

Dokumenty moga byc¢ teraz podpisywane elektronicznie, co przyspiesza
i upraszcza proces. Jednak zasady prawne | potrzeba starannego
przygotowania dokumentacji pozostajg bez zmian.

& Zarzadzanie relacjami z klientami (CRM)

Systemy CRM pomagajg agentom zarzadzac relacjami z klientami, sledzi¢
komunikacje i organizowac¢ zadania. Mimo to, personalne podejscie do
klientdw, budowanie zaufania i relacji nadal jest kluczowe.

& Automatyzacja i analiza danych

Analiza rynku, prognozy cenowe i inne dane sg teraz tatwo dostepne dzieki
zaawansowanym narzedziom analitycznym. Jednak decyzje inwestycyjne
WCIigz wymagaja zrozumienia lokalnego rynku i doswiadczenia.

Konkluzja

Dzisiejszy rynek nieruchomosci, mimo wszechobecnej technologii
i Internetu, nadal opiera sie na tych samych podstawach, ktére byty
fundamentem tej branzy przed 30-40 laty. Powszechny dostep do informacji
oraz mozliwosci, jakie oferuja media spotecznosciowe, znaczaco zmienity
sposob, w jaki klienci poszukujag isprzedajga nieruchomosci. Jednakze,
procesy takie jak rezerwacja, rekonesans nieruchomosci, przygotowanie
dokumentdéw i ostateczna wptata pozostaty zadziwiajgco podobne.
Ostatecznie, sukces na rynku nieruchomosci wcigz opiera sie na zaufaniu,
relacjach miedzyludzkich i solidnej wiedzy, niezaleznie od technologicznych
innowacji, ktére pojawity sie na przestrzeni lat.
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5. Funkcje i mozliwosci Platformy DEVETOPER

Szczegdtowy opis gtdwnych funkcji i narzedzi
Rejestracja i logowanie

Aby w peini korzysta¢ z mozliwosci platformy DEVETOPER, posrednik
nieruchomosci musi zarejestrowac¢ konto i zalogowac sie na swoj panel
posrednika. Proces ten jest prosty i wymaga podania adresu e-mail oraz
hasta. Po zalogowaniu, uzytkownik uzyskuje dostep do petngj
funkcjonalnosci swojego panelu transakcyjnego.

Pierwsze kroki po zalogowaniu

1. Zapoznanie sie ze wzorcem umowy: Posrednik ma mozliwos$¢ zapoznania
sie ze wzorcem umowy z platformmg DEVETOPER.

2. Zmiana zdjecia profilowego: Mozna zmienic¢ zdjecie profilowe, wybierajac
nowe z wiasnej biblioteki komputera i zatadowac je na panel.

3. Przegladanie ofert: Kolejnym krokiem jest przejscie do zakfadki
nieruchomosci, gdzie posrednik moze przegladac oferty, filtrujac je wedtug
kraju, miasta, parametréw, metrazu czy ceny. Wybrane nieruchomosci
mozna dodac do ulubionych, tworzac specjalny folder dla zainteresowanego
klienta.

Zarzadzanie
Sekcja "ZAPISANE NA POZNIEJ"

Tutaj posrednik moze przeglada¢ wczesniej zapisane foldery, aby
zaplanowac wizyte swojego klienta za granica. Planowanie rozpoczyna sie
od wyboru nieruchomosci z folderu klienta, ale istnieje rowniez mozliwosc¢
wybrania innej nieruchomosci dostepnej na platformie, korzystajac
Z numeru referencyjnego wpisywanego w wyszukiwarke ponizej zapisanych
folderow.

Sekcja ,,ZAPLANUJ WIZYTE"

Tutaj posrednik wybiera z wczesniej zapisanych folderéw klienta
nieruchomosci przeznaczone do obejrzenia. Jesli cos przegapit, nie musi sie
martwic, poniewaz moze rowniez wybrac oferte ze wszystkich dostepnych,
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ktore zapomniat dodac. Nastepnie w formularzu dodaje wszystkie przydatne
informacje dotyczace klienta, dodatkowe ustugi oraz date jego przyjazdu
i pobytu.

Formularz rezerwacyjny
& Wprowadzenie danych klienta

W formularzu wpisujemy imie i nazwisko klienta, numer telefonu, adres e-
mail, date przyjazdu klienta oraz przewidywany termin jego wyjazdu.
Jest takze mozliwos¢ dodania dodatkowych informacji w wyznaczonym do
tego polu.

& Dodatkowe ustugi

Formularz zapyta posrednika, czy klient potrzebuje dodatkowych ustug
takich jak transport z lotniska, zakwaterowanie czy wynajem samochodu.
W przypadku potrzeby skorzystania z tych ustug, posrednik musi zaznaczy¢
te opcje. Formularz rozszerzy sie o nowe pola, w ktérych mozna okresli¢, czy
klient potrzebuje kredytu, czy chce dokonac zakupu online, czy potrzebuje
transportu z lotniska lub na lotnisko z mozliwoscig wpisania numeru lotu,
zakwaterowania, czy tez wynajmu samochodu. Po wypetnieniu formularza,
jest on gotowy do wystania.

Proces zatwierdzenia i aktualizacja statusu

Po wystaniu formularza, posrednik musi oczekiwa¢ na potwierdzenie
przyjecia zgtoszenia przez agenta platformy DEVETOPER. Wazne jest, aby
pamietac, ze wszystkie powiadomienia beda wyswietlane w prawym
gornym rogu ekranu, na ikonce dzwoneczka. Pojawienie sie czerwonej
kropki na ikonie dzwoneczka oznacza przybycie nowego powiadomienia.

Sekcja "ZAPLANOWANE WIZYTY"

Zmiana statusu jest natychmiast widoczna w sekcji. Tutaj posrednik moze
przeglada¢ wszystkie zaplanowane wizyty swoich klientow wraz
z odpowiednimi statusami transakcji. Kazdy status ma przypisany
odpowiedni kolor, a o kazdej zmianie statusu transakcji jest natychmiast
informowany  czerwonym koteczkiem na ikonie  dzwoneczka
POWIADOMIEN w prawym gérnym rogu! Tutaj otrzyma wszystkie umowy
i dokumenty (PDF) dotyczace transakcji swojego klienta oraz moze wystac
zapytanie lub wiadomos¢ dotyczaca tej transakcji bezposrednio do
DEVETOPER dzieki czatowi online!
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Etapy zmiany statuséw

1. Oczekiwanie na potwierdzenie: Po przyjeciu zgtoszenia przez
DEVETOPER, status zmienia sie na OCZEKIWANIE NA KLIENTA, ktory
aktualizuje sie na KLIENT DOTARL po przybyciu klienta na miejsce.

2. Klient podejmuje decyzje: Kiedy klient rozwaza swoje opcje po obejrzeniu
nieruchomosci.

3. Klient zarezerwowat. Nastepuje po podpisaniu przez klienta umowy
rezerwacyjnej z deweloperem. Platforma DEVETOPER udostepnia
posrednikowi umowe rezerwacyjng w formie PDF, dostepna w panelu
posrednika pod aktualnym statusem transakcji. DEVETOPER dostarcza
rowniez umowe warunki ptatnosci klienta oraz terminarz ptatnosci.

4. Transakcja zakonczona: Posrednik oczekuje na informacje od platformy
DEVETOPER, ze klient uiscit petng kwote za zakupiong nieruchomosc.
W tym momencie posrednik moze wystawic fakture prowizyjna.

Sekcja "ZAKONCZONE WIZYTY"”

W sekcji ZAKONCZONE WIZYTY, posrednik moze podejrzeé lub powrdcié do
wszystkich odbytych i zakonczonych transakcji, w tym dokumentow, umow
oraz szczegotow ofert.

Sekcja "WIADOMOSCI"

W tej sekcji posrednik ma mozliwos¢ wysytania wiadomosci oraz
przegladania najnowsze] korespondencji z platformg DEVETOPER.
Gdy otrzyma nowa wiadomos$é, na zaktadce ,WIADOMOSCI” natychmiast
pojawi sie okragta ikonka zwyswietlong liczba nieprzeczytanych
wiadomosci. Moze réwniez samodzielnie usuwac przeczytane wiadomosci.

Sekcja "DEVETOPER”

W te] sekcji posrednik ma mozliwos¢ bezposredniego potaczenia sie
z konsultantem poszczegolnych oddziatow DEVETOPER poprzez czat online
lub wiadomosc¢ e mail.

Ale jak skutecznie pozyskiwaé klientéow na zakup nieruchomosci
za granica: wykorzystujac platforme DEVETOPER?

Pozyskiwanie klientow na zakup nieruchomosci za granica moze byc
wyzwaniem dla posrednikdw nieruchomosci. Istniejg jednak sprawdzone
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metody, ktére moga znaczaco utatwic ten proces i zwiekszy¢ szanse na
sukces. Dwa gitdwne sposoby to wykorzystanie wiasnej bazy danych
klientow inwestycyjnych oraz skorzystanie z zaawansowanego systemu
przekierowywania klientow, takiego jak platforma DEVETOPER.
W tym artykule przedstawimy, jak te metody dziataja i jakie korzysci
przynoszg posrednikom nieruchomosci.

Metoda 1: Wykorzystanie wlasnej bazy danych klientéw

Posiadanie wtasnej bazy danych klientow inwestycyjnych daje posrednikom
mozliwos¢ bezposredniej komunikacji z osobami, ktére moga byc
zainteresowane ofertg nieruchomosci za granica. Jest to niezwykle cenne,
poniewaz pozwala na:

& Personalizowane podejscie: Mozliwos¢ dostosowania oferty do
indywidualnych potrzeb i preferencji klientow.

& Szybki kontakt: Bezposrednia komunikacja pozwala na szybkie
przedstawienie nowych ofert i uzyskanie odpowiedzi zwrotnej.

& Budowanie relacji: Utrzymywanie regularnego kontaktu z klientami
pomaga budowac dtugoterminowe relacje oparte na zaufaniu.

Metoda 2: Skorzystanie z platformy DEVETOPER
Automatyczne przekierowywanie potencjalnych klientow

Platformma DEVETOPER oferuje zaawansowany system, ktéry automatycznie
przekierowuje  potencjalnych  klientéow do  biura  posrednictwa
nieruchomosci. System ten dziata na zasadzie lokalizacji, wskazujac
posrednika jako najblizszego odpowiedzialnego za dang oferte. Dzieki temu:

& Zwiekszysz widocznosé: Klienci Zainteresowani konkretng
nieruchomoscia za granica a mieszkajagcy w Twojej okolicy s3a
automatycznie kierowani do Ciebie.

& Zyskujesz zainteresowanych klientéw: Kontaktujesz sie z osobami juz
zainteresowanymi konkretng ofertg, co zwieksza szanse na szybka
i skuteczna transakcje.
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Przyktady zastosowan oraz korzysci dla uzytkownikow
platformy

Oto kilka przyktaddw zastosowan oraz korzysci, jakie uzytkownicy, w tym
posrednicy nieruchomosci, moga czerpac z platformy DEVETOPER:

Zarzadzanie ofertami nieruchomosci: Posrednicy moga fatwo przegladac
oferty nieruchomosci na platformie, korzystajac z roznych filtrow, takich jak
lokalizacja, parametry czy cena. Dzieki temu moga szybko znalezc
odpowiednie propozycje dla swoich klientéow.

Planowanie wizyt klientéw: Platformna umozliwia posrednikom planowanie
wizyt  klientdw  poprzez zapisywanie wybranych nieruchomosci
w specjalnych folderach dla konkretnych klientéw. To utatwia organizacje
i Sledzenie postepdw w poszukiwaniach.

Komunikacja: Dzieki funkcji czatu online oraz mozliwosci wysytania
wiadomosci do platformy DEVETOPER, posrednicy moga szybko
i skutecznie komunikowac sie z klientami oraz deweloperami, wymieniac
informacje i koordynowac dziatania.

Sledzenie postepéw transakcji: Platforma umozliwia posrednikom
Sledzenie postepow transakcji na kazdym etapie, od planowania wizyt po
finalizacje transakcji. To pozwala na efektywne zarzadzanie czasem
i zasobami oraz zapewnienie klientom klarownych informacji na temat ich
nieruchomosci.

Automatyzacja procesow sprzedazy: Umozliwiaja automatyzacje
powtarzalnych zadan, takich jak generowanie ofert, zarzadzanie
dokumentamii komunikacja z klientami.

Analiza rynku i prognozowanie: Dostarczajg narzedzi analitycznych, ktére
pomagajg posrednikom w analizie danych rynkowych, trenddéw i prognoz,
utatwiajac podejmowanie strategicznych decyzji.

Zarzadzanie relacjami z klientami (PANEL POSREDNIKA): Pomagajg
w zarzadzaniu baza klientdw, sledzeniu historii interakcji, preferencji
i komunikacji, co zwieksza skutecznos¢ w obstudze klienta.

Wspotpraca zespotowa: Umozliwiaja wspotprace w zespole, dzielenie sie
danymi ikoordynacje dziatan sprzedazowych, co usprawnia procesy
wewnetrzne.
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Integracja z systemami marketingowymi: Pozwalaja na integracje
z platformami marketingowymi, co pomaga posrednikom w dotarciu do
nowych klientdw za pomoca kampanii reklamowych online.

Wsparcie dla agentéw miedzynarodowych: Umozliwia posrednikom
zroznych krajow skuteczne zarzadzanie transakcjami i wspotprace dzieki
wielojezycznemu interfejsowi.

Zarzadzanie transakcjami: Pozwala posrednikom monitorowac kazda faze
transakcji, od pierwszego kontaktu z klientem do podpisania umowy
i finalizacji sprzedazy.

Panel Posrednika: Intuicyjny panel umozliwia szybkie przegladanie
i zarzadzanie informacjami o klientach, wybranych nieruchomosciach
i etapach transakgcji.

Bezpieczenstwo danych: Platforma zapewnia bezpieczne przechowywanie
danych, umozliwiajac posrednikom bezpieczne udostepnianie
dokumentdéw i informacji swoim klientom.

Wysokie prowizje: System prowizji pozwala posrednikom na tatwe
Sledzenie swoich zarobkdéw oraz monitorowanie wyptat.

Wglad w transakcje: Posrednicy moga Sledzi¢ kazdy etap procesu
sprzedazy, w tym harmonogram wizyt klientdw, postepy negocjacji i statusy
podpisanych umow.

Analiza preferencji klientéw: Platforma DEVETOPER moze réwniez stuzyc¢
do analizy preferencji klientéw, zaréwno indywidualnych, jak i biznesowych,
pomagajac zrozumiec ich potrzeby i dostosowac oferty.
Dzieki zaawansowanym narzedziom analitycznym platforma umozliwia
gromadzenie i analize danych, co pozwala posrednikom tworzy¢ bardziej
precyzyjne strategie marketingowe i sprzedazowe. Dodatkowo, posrednicy
moga budowac i zarzadzac¢ baza potencjalnych klientow, dzieki czemu
Moga fatwiej identyfikowac nowe szanse biznesowe i nawigzywac kontakt
z odpowiednimi osobami w odpowiednim czasie.

Optymalizacja procesow sprzedazy: System pozwala posrednikom
usprawni¢ proces sprzedazy poprzez automatyzacje i sledzenie kazdego
etapu transakcji.

Marketing nieruchomosci: Platforma umozliwia tworzenie ofert
nieruchomosci iich promocje na réznych rynkach poprzez funkcje
zarzadzania danymi i dystrybucji.
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Wspomaganie inwestoréow: Inwestorzy korzystajacy z platformy moga
otrzymywac aktualne informacje o transakcjach, potencjalnych okazjach
inwestycyjnych oraz narzedzia do analizy rentownosci inwestycji.

Zarzadzanie dokumentami: Ufatwiaja tworzenie, przechowywanie
i udostepnianie dokumentow zwigzanych z transakcjami, co przyspiesza
procesy sprzedazowe i poprawia ich przejrzystosc.

Personalizacja oferty: Dzieki analizie danych system platformy
DEVETOPER pomoze posrednikom w personalizacji oferty, dostosowujac ja
do potrzeb i preferencji klienta.

A gdyby posrednik sam przeprowadzit transakcje kupna
nieruchomosci za granica?

Rynek nieruchomosci staje sie coraz bardziej globalny, a polscy posrednicy
coraz czescie] pomagaja swoim klientom w zakupie nieruchomosci za
granica. Istnieja dwie gtdwne opcje przeprowadzenia takiej transakcji:
samodzielne przygotowanie i realizacja procesu lub wspdtpraca z lokalnym
biurem posrednictwa w danym kraju. Oba podejscia majg swoje zalety
i wady, ktére omoéwimy szczegodtowo ponizej.

Opcja 1: Samodzielna realizacja procesu
Zalety

Decydujac sie na samodzielna realizacje procesu, posrednik nieruchomosci
w Polsce moze zachowac cata prowizje dla siebie, co jest gtdbwng zaleta tego
podejscia. Jednakze, wymaga to zaangazowania i starannego planowania
kazdego etapu transakcji.

Kroki do podjecia

1. Znalezienie odpowiedniej oferty: Pierwszym krokiem jest znalezienie
odpowiedniej oferty dewelopera i1 sprawdzenie jego wiarygodnosci.
To kluczowy element, aby upewnic sig, ze nieruchomosc¢ spetnia wszystkie
wymagania klienta i jest legalnie dostepna do sprzedazy.

2. Zaplanowanie podroézy: Jesli klient jest zainteresowany nieruchomoscia,
konieczne jest zaplanowanie podrozy. Posrednik powinien zorganizowac
odbidr klienta z lotniska i zapewni¢ mu zakwaterowanie.
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3. Organizacja wizyt: Nastepnie, nalezy przygotowac wizyty
w interesujacych klienta nieruchomosciach.

Wazne jest wczesniejsze potwierdzenie ogledzin u dewelopera, co moze byc¢
wyzwanhiem, poniewaz komunikacja z deweloperami nie zawsze przebiega
sprawnie bez wczesniejszej wptaty zaliczki.

4. Znalezienie ttumacza i prawnika: Na miejscu niezbedne bedzie wsparcie
ttumacza oraz lokalnego biura prawnego. Prawnik powinien sprawdzi¢
dokumentacje, warunki ptatnosci | przygotowac wszystkie niezbedne
umowy oraz dokumenty do banku, jesli zakup ma by¢ finansowany
kredytem hipotecznym.

5. Numer NIE i konto bankowe: Posrednik musi rowniez pomac klientowi
W uzyskaniu numeru identyfikacji podatkowej (NIE) oraz otwarciu konta
w zagranicznym banku. Sg to kluczowe elementy kazdej transakcji
nieruchomosci.

6. Przepisywanie mediéw: Po zakupie nieruchomosci, konieczne jest
przepisanie pradu, wody, Internetu i innych mediow na nowego wiasciciela.
Tutaj rowniez pomoc prawnika lub lokalnego specjalisty jest nieoceniona.

Wyzwania

& Organizacjai czas:
Samodzielna realizacja procesu wymaga duzego zaangazowania
czasowego i organizacyjnego.

& Ryzyko prawne:
Bez odpowiedniej znajomosci lokalnych przepisow i procedur, istnieje
ryzyko popetnienia btedow, ktére moga miec powazne konsekwencje
prawne i finansowe.

Opcja 2: Wspoétpraca z lokalnym biurem posrednictwa
Zalety

Wspotpraca z lokalnym biurem posrednictwa znaczaco zmniejsza
Zaangazowanie posrednika z Polski w organizacje i realizacje transakcji.
Rzetelne biuro na miejscu zajmie sie wszystkimi formalnosciami, co pozwala
uniknac wielu problemaow i komplikacji.

Koszty wspotpracy

20 I



T Biafa Ksiega | DEVETOPER I

Podziat prowizji: Koszt wspdtpracy to zazwyczaj 70-80% prowizji dla
lokalnego posrednika, co oznacza, ze polski posrednik zarabia tylko 20-30%
prowizji. Jest to istotna strata w stosunku do samodzielnego prowadzenia
transakgji, ale zapewnia wiekszy spokdj i minimalizuje ryzyko.

Nowe podejscie: Platforma DEVETOPER

Czy mozliwe jest znalezienie ztotego s$rodka, ktdéry umozliwi polskim
posrednikom wiekszy wptyw na przebieg transakcji, jednoczesnie
korzystajac z lokalnego wsparcia? Platforrmna DEVETOPER zostata stworzona
wiasnie w tym celu.

Zalety platformy:
& Wieksze mozliwosci nadzoru

Polscy posrednicy maja wiekszy wglad w proces transakcji, co pozwala na
lepsza kontrole i szybkie reagowanie na ewentualne problemy. Dostep do
tysiecy ofert, tatwosc rejestracji, intuicyjny interfejs, zaawansowane opcje
wizualizacji, kompleksowe archiwum transakcji, prosta edycja i rezerwacja
nieruchomosci jednym kliknieciem.

& Koordynacja dziatan

DEVETOPER umozliwia koordynacje wszystkich dziatan zwigzanych
Z zakupem nieruchomosci, od wstepnych poszukiwan po finalizacje
transakcji.

& Wsparcie lokalnych ekspertéw

Platforma t3czy posrednikdw z lokalnymi ekspertami, prawnikami
i ttumaczami, co zapewnia bezpieczenstwo i profesjonalizmm na kazdym
etapie transakgcji.

& Zwiekszona efektywnosé pracy

Platformma DEVETOPER integruje wszystkie niezbedne narzedzia w jednym
miejscu, co eliminuje potrzebe przetgczania sie miedzy réznymi aplikacjami.
Dzieki temu posrednicy moga skupic sie na realizacji zadan, zamiast tracic
czas na zarzadzanie roznymi systemami.
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Analiza przypadkdw zastosowania platformy

Przypadki przedstawiajgce wykorzystanie platformy w
rzeczywistych transakcjach nieruchomosciowych za granica

Przyjrzyjmy sie doktadnie, jak warszawskie biuro nieruchomosci HOME DDK,
korzystajagc z platformy DEVETOPER, przeprowadza swojg pierwsza
transakcje na przyktadzie klienta Jana Kowalskiego, ktory wyrazit
Zzainteresowanie zakupem nieruchomosci na hiszpanskim wybrzezu Costa
Blanca.

W pierwszym etapie, Jan Kowalski kontaktuje sie z biurem HOME DDK,
Zgtaszajac swoje zainteresowanie kupnem nieruchomosci w Hiszpanii. Na
podstawie tego zapytania, pracownik biura rozpoczyna proces
wyszukiwania odpowiednich ofert za pomoca platformy DEVETOPER.
Platforma ta umozliwia efektywne przeszukiwanie szerokiej bazy danych
nowych nieruchomosci za granicg, Co znacznie usprawnia caty proces.

Pracownik biura korzysta z zaawansowanych funkcji filtrowania dostepnych
na platformie. Wybiera kraj, prowincje, miasto, rodzaj nieruchomosci,
preferowany przedziat cenowy, metraz oraz dodatkowe udogodnienia, ktére
sg dla klienta kluczowe, takie jak bliskos¢ plazy, dostepnos¢ basenu czy
parking. Dzieki temu, Jan Kowalski otrzymuje spersonalizowana liste ofert,
ktore najlepiej odpowiadaja jego oczekiwaniom i potrzebom.

Nastepnie, pracownik biura przedstawia Jana Kowalskiego z doktadnie
przemyslang selekcjg nieruchomosci, ktora zawiera setki opcji w atrakcyjnej
lokalizacji Costa Blanca. Kazda z ofert jest szczegdtowo opisana, zawiera
fotografie, informacje o lokalizacji, wyposazeniu i innych waznych
parametrach. To wszystko pozwala klientowi na wygodne przegladanie
propozycji i dokonywanie przemyslanych decyzji.

W efekcie tych dziatan, Jan Kowalski jest w stanie szybko i skutecznie znalez¢
nieruchomosg, ktéra spetnia wszystkie jego kryteria.

Po wyborze przez Jana Kowalskiego kilku najbardziej interesujacych ofert,
pracownik biura przystepuje do dogtebnej analizy kazdej z nich.

Po wyselekcjonowaniu ofert odpowiadajacych oczekiwaniom Jana
Kowalskiego, pracownik biura HOME DDK przechodzi do kolejnego etapu
organizacji procesu zakupu. Aby usprawni¢ zarzadzanie i dostep do
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informacji, tworzy w swoim PANELU POSREDNIKA dedykowany folder
o nazwie "Kowalski". Folder ten stuzy do przechowywania poszczegdlnych
ofert nieruchomosci, ktére wzbudzity zainteresowanie klienta. Dzieki temu
pracownik moze szybko odnalez¢ i dodac¢ wszystkie wybrane oferty,
CO znaczaco utatwia dalsze kroki procesu zakupowego.

Jesli pracownik biura nieruchomosci HOME DDK pierwszy raz loguje sie do
swojego PANELU POSREDNIKA na platformie DEVETOPER, ma réwniez
mozliwos¢ skorzystania z wbudowanego SAMOUCZKA. Jest to funkcja
zaprojektowana tak, aby w prosty i intuicyjny sposéb wprowadzi¢ nowych
uzytkownikow w kluczowe funkcjonalnosci PANELU. SAMOUCZEK prowadzi
krok po kroku, pokazujac i wyjasniajac zastosowanie poszczegolnych sekcji
i narzedzi, co jest niezwykle pomocne w efektywnym zarzadzaniu
transakcjami nieruchomosciami.

Dlatego tez bardzo wazne jest, aby pracownicy biura nieruchomosci, od razu
po rejestracji swojego konta na platformie DEVETOPER, zapoznali sie
z funkcjonalnoécia swojego PANELU POSREDNIKA. Pozwoli to na petne
wykorzystanie dostepnych narzedzi i funkcji od samego poczatku ich pracy,
zamiast uczyc sie ich podczas pierwszej transakcji z klientem, co mogtoby
spowolnic¢ proces i zmniejszy¢ efektywnosc.

Zapoznanie sie z PANELEM POSREDNIKA na wstepie umozliwia
pracownikom szybsze i bardziej kompetentne reagowanie na potrzeby
klientdw oraz sprawniejsze prowadzenie procesdw zakupu czy wynajmu
nieruchomosci. Ponadto, korzystanie z SAMOUCZKA oraz regularne
eksplorowanie i eksperymentowanie z nowymi funkcjami i ulepszeniami w
PANELU pomaga w utrzymaniu wysokiego poziomu kompetencji
zawodowych oraz zapewnia aktualng wiedze o mozliwosciach, jakie oferuje
nowoczesna platforma DEVETOPER. Takie podejscie nie tylko zwieksza
profesjonalizm i efektywnos¢ pracownikéw, ale takze buduje zaufanie wsrod
klientow, ktorzy oczekuja rzetelnej i szybkiej obstugi przy realizacji swoich
inwestycji nieruchomosciowych.

Przed rozpoczeciem rejestracji pierwszego klienta na platformie
DEVETOPER, posrednik z biura nieruchomosci HOME DDK powinien
doktadnie przygotowac sie do tego procesu. Kluczowym elementem jest
rowniez zapoznanie sie i zabezpieczenie swojej prowizji poprzez formalne
umowy dostarczone przez platforme.

Umowa taka znajduje sie w dolnej czeéci PANELU POSREDNIKA.
Posrednik powinien pobrac tg umowe wspotpracy z platforma DEVETOPER,
ktora reguluje warunki wspotpracy, w tym szczegoty dotyczace prowizji,
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obowiagzki stron oraz prawa, jakie przystuguja posrednikowi i platformie.
Nastepnie nalezy doktadnie przeanalizowac zapisy umowy, aby upewnic sig,
ze wszystkie warunki sg Jjasne iakceptowalne. Po doktadnym
przestudiowaniu dokumentu, posrednik powinien wydrukowac¢ umowe,
wiasnorecznie jg podpisac, a hastepnie odestac podpisany egzemplarz przez
swoj PANEL do PLATFORMY DEVETOPER, zgodnie z procedurg podana
W umowie.

Zabezpieczenie prawnych aspektow wspodtpracy jest niezbedne do ochrony
zarowno intereséw posrednika, jak i jego klientow. Gdy formalnosci zostana
zatatwione, posrednik moze przystagpi¢ do rejestracji swojego pierwszego
klienta w systemie.

Rejestracja pierwszego klienta na platformie DEVETOPER rozpoczyna sie od
sekcji "ZAPLANUJ WIZYTE", gdzie posrednik, korzystajac z folderu
przypisanego klientowi, wybiera nieruchomosci, ktére klient zdecydowat sie
na pewno obejrzec po przyjezdzie do Hiszpanii. Wybdr odbywa sie poprzez
klikniecie na odpowiednig nieruchomos¢, co powoduje, ze zostaje ona
przesunieta na prawo, sygnalizujac tym samym, ze bedzie ona dotgczona do
formularza zgtoszeniowego.

Nastepnie, posrednik przystepuje do wypetniania formularza o podstawowe
dane klienta, w tym imie i nazwisko, numer telefonu oraz adres email.
Jest to niezbedne do koordynacji kolejnych etapow procesu zakupowego.
Posrednik musi rowniez wskazac¢ date przyjazdu lub przylotu klienta, aby
pracownik platformy DEVETOPER md&gt odpowiednio dostosowac
harmonogram wizyt w wybranych nieruchomosciach.

Dodatkowo, posrednik ma mozliwos¢ zaznaczenia dodatkowych ustug,
ktore klient moze potrzebowac podczas swojego pobytu, takich jak odbior
z i na lotnisko, wynajem noclegu, wynajem samochodu, a takze wsparcie
w kredytowaniu nieruchomosci lub zakupie nieruchomosci na firme.
Te opcje sg zaprojektowane, aby utatwic klientowi proces zakupu oraz pobyt
w Hiszpanii, czynigc go jak najbardziej komfortowym.

Platforma DEVETOPER oferuje rowniez innowacyjng opcje ZAKUPU
ONLINE, co pozwala na finalizacje transakcji bez koniecznosci fizycznego
przybycia do Hiszpanii. W takim przypadku, cata procedura zakupowa jest
realizowana przez prawnikow, ktorzy zarzadzaja procesem zakupu,
weryfikuja dokumenty i finalizuja transakcje w imieniu klienta.
Jest to szczegodlnie korzystne dla klientdw, ktorzy cenig sobie wygode
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i szybkosc¢ dziatania, oraz dla tych, ktdrzy nie moga osobiscie pojawic sie na
miejscu z réznych przyczyn.

Kazdy z tych krokdw jest integralng czesciag procesu rejestracji
i zaplanowania wizyty, co gwarantuje, ze kazdy aspekt zakupu jest wiasciwie
zorganizowany izabezpieczony, zapewniajac klientowi spokdj umystu
i satysfakcje z efektywnej i bezproblemowej transakgcji.

Posrednik, dziatajac w imieniu klienta na platformie DEVETOPER, powinien
rowniez pamietac¢ o opcji rezerwacji nieruchomosci. Kazda nieruchomosc
moze byc¢ zarezerwowana na 24 godziny bez koniecznosci wptaty zaliczki.
Jest to istotna funkcja, ktora daje klientowi czas na przemyslenie decyzji bez
ryzyka utraty interesujacej go oferty.

Jednak po uptywie tych 24 godzin, aby zabezpieczy¢ rezerwacje wybranej
nieruchomosci, klient musi dokonac wptaty na konto dewelopera. Wptata ta
jest potwierdzeniem zobowigzania i intencji zakupu. Posrednik powinien
zadbac o to, aby klient byt Swiadomy tej procedury i zrozumiat terminy, ktére
S zwigzane z rezerwacja.

Warto, aby posrednik przypominat klientowi o zblizajgcym sie koncu okresu
rezerwacji i koniecznosci dokonania wptaty, aby uniknac¢ sytuacji, w ktoérej
klient traci mozliwos¢ zakupu wybranej nieruchomosci z powodu braku
terminowej wptaty.

Zarzadzanie tymi aspektami jest kluczowe, poniewaz zapewnia ptynnosc
transakcji i pomaga budowac zaufanie miedzy klientem a posrednikiem, co
jest niezmiernie wazne w branzy nieruchomosci, szczegdlnie przy zakupach
na rynkach miedzynarodowych.

Proces rezerwacji i planowania wizyt nieruchomosci przez posrednika
Z biura HOME DDK na platformie DEVETOPER moze by¢ przeprowadzany
zarowno w obecnosci klienta, jak i zdalnie. Po dokonaniu wszystkich
niezbednych czynnosci i wystaniu zgtoszenia, posrednik informuje klienta,
ze wszystko jest gotowe | moze on przygotowywac sie do wyjazdu.

Z chwila wystania zgtoszenia przez posrednika, oczekuje on na
potwierdzenie od platformy DEVETOPER o przyjeciu zgtoszenia.
Potwierdzenie to manifestuje sie poprzez zmiane statusu transakgji
w PANELU POSREDNIKA, co jest dla posrednika sygnatem, ze wszystkie
formalnosci zostaty poprawnie zrealizowane. Dodatkowo,
posrednik otrzyma powiadomienie bezposrednio w swoim panelu,
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co zwieksza przejrzystosc i efektywnos¢ komunikacji miedzy platforma a
posrednikiem.

Platforma DEVETOPER, majac na uwadze date przyjazdu klienta podana
w formularzu zgtoszeniowym, organizuje wszystkie przygotowania do jego
wizyty. W tym czasie, zgodnie z harmonogramem, zostang przygotowane
ogledziny wybranych nieruchomosci.

To umozliwia klientowi efektywne wykorzystanie czasu podczas jego
pobytu, skupiajac sie na nieruchomosciach, ktére najbardziej odpowiadaja
jego oczekiwaniom.

Takie zarzadzanie procesem zakupu nie tylko maksymalizuje szanse na
szybkie iefektywne zamkniecie transakgcji, ale takze zapewnia klientowi
spokojny | dobrze zorganizowany pobyt, podczas ktérego moze on
doktadnie oceni¢ potencjalne nieruchomosci. Przejrzystos¢ procesu
i gotowosc¢ do zapewnienia wszelkich potrzebnych informacji i wsparcia na
kazdym etapie sa kluczowe dla budowania zaufania i satysfakcji klienta.

Dodatkowo, posrednik ma mozliwos¢ utrzymywania ciggtego kontaktu
z platforma DEVETOPER dzieki funkcji CZATU ONLINE, ktdra jest dostepna
w sekcji KONTAKT lub WIADOMOSCI w PANELU POSREDNIKA. Dzieki temu
narzedziu, posrednik moze na biezgco rozwigzywac wszelkie watpliwosci,
zadawac¢ pytania oraz otrzymywaC wsparcie w czasie rzeczywistym.
Komunikacja ta jest kluczowa dla ptynnosci catego procesu transakcyjnego
i pozwala na szybkie reagowanie na ewentualne zmiany lub potrzeby
klienta.

Warto roéwniez podkreslic, ze posrednik nie ma uprawnien do
samodzielnego edytowania danych w formularzu zgtoszeniowym. Jest to
Zabezpieczenie majace na celu zapewnienie powagi i rzetelnosci catego
przedsiewziecia. Kazda zmiana w formularzu musi by¢ dokonana przez
upowaznione osoby zespotu DEVETOPER, co zapewnia, ze wszelkie
informacje sg doktadne i aktualne. To ograniczenie ma na celu eliminacje
btedow i zapewnienie, ze wszelkie przetwarzane dane sg zgodne z prawem
oraz standardami platformy.

Posrednik, majac na uwadze te obostrzenia, powinien doktfadnie sprawdzac
wszystkie wprowadzone informacje przed ich ostatecznym przestaniem
i korzystac¢ z dostepnych kanatow komunikacji do zgtaszania potrzebnych
aktualizacji lub poprawek.
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Takie podejscie gwarantuje nie tylko prawidtowos¢ procesu, ale takze
buduje zaufanie miedzy wszystkimi zaangazowanymi stronami, co jest
fundamentem skutecznych transakcji nieruchomosciowych.

Gdy klient dotrze na miejsce, jego przyjecie i logistyka dalszego pobytu s3
juz zorganizowane. Zgodnie z wnioskiem ,0Odbiér z lotniska i np. noclegu”
zawartym w wystanym zgtoszeniu, klient zostanie odebrany z lotniska przez
kontrahenta platformy DEVETOPER i zawieziony do apartamentu, ktory
wybrat na czas swojego pobytu. Od nastepnego dnia rozpocznie sie
zaplanowany tour po wybranych nieruchomosciach.

Informacja o przyjezdzie klienta oraz wszelkie aktualizacje s na biezaco
przekazywane do PANELU POSREDNIKA, gdzie posrednik w Polsce zobaczy
zmieniony status w sekcji ,ZAPLANOWANE WIZYTY".

Dzieki temu posrednik moze by¢ na biezaco z postepami bez
bezposredniego zaangazowania w codzienne procedury na miejscu. Klient
otrzymuje petne wsparcie prawne i asyste ttumacza na kazdym etapie
transakcji, co zapewnia ptynnos¢ procesu i minimalizuje ewentualne
problemy jezykowe czy prawne.

Jesli klient zdecyduje sie na zakup jednej z nieruchomosci, status transakgji
w PANELU POSREDNIKA zostanie natychmiast zaktualizowany. Posrednik
otrzyma rowniez wykaz nieruchomosci, ktére klient odwiedzit, wybor
ostatecznej nieruchomosci oraz dostep do wszystkich dokumentow
zwigzanych z transakcja, w tym umowy rezerwacyjnej, umowy
przedwstepnej, harmonogramu wptat, az po wtasciwa umowe kupna.

Wszystkie te dokumenty i zmiany statusow sg na biezgco aktualizowane
i dostepne w PANELU POSREDNIKA, co zapewnia transparentnos$é catego
procesu. Po finalizacji transakcji, czyli po wptacie ostatniej raty przez klienta,
posrednik wystawia fakture dla platformy DEVETOPER na kwote ustalong
w umowie prowizyjnej miedzy platformg a deweloperem. Posrednik,
oczekujac na uregulowanie petne] ptatnosci przez klienta, nie musi
podejmowac dodatkowych dziatan, a jedynie monitorowac¢ proces
i zachowac cierpliwosc, by otrzymac nalezne mu 60% prowizji.

W miedzyczasie, dzieki mozliwoéciomm PANELU POSREDNIKA, moze on
utrzymywac staty kontakt z platformg DEVETOPER, wraca¢ do archiwum
transakcji, przegladac¢ dokumenty lub wysytac zgtoszenia nowych klientow.
Dzieki temu, nawet w trakcie oczekiwania na finalizacje jednej z transakcji,
posrednik moze efektywnie zarzadzac kolejnymi klientami i ich potrzebami.
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Podsumowanie

Zakup nieruchomosci za granica przez polskiego posrednika moze odbywac sie na
dwa gtéwne sposoby: samodzielnie, co wymaga duzego zaangazowania, ale
pozwala zachowac catg prowizje lub we wspdipracy z lokalnym biurem
posrednictwa, co redukuje ryzyko i czas, ale zmniejsza dochody. Platforma
DEVETOPER oferuje nowoczesne rozwigzanie, ktdre taczy zalety obu podejsé,
Zzapewniajac wiekszg kontrole nad procesem transakcji i jednoczesnie korzystajac
z lokalnego wsparcia.

Dzieki temu polscy posrednicy moga skuteczniej i bezpieczniej przeprowadzac
transakcje nieruchomosci za granicg, zyskujac na zaufaniu i satysfakcji swoich
klientow.

WAZNE:

Priorytetem dla platformy DEVETOPER jest zawsze pozycja POSREDNIKA
i jego relacja z klientem. Na kazdym kroku transakcji pamietamy, ze klient
jest klientem POSREDNIKA, a my jeste$my tutaj, aby wspiera¢ i realizowac
zadania, ktére POSREDNIK nam zleca. Zadowolenie POSREDNIKA
i pewnosc otrzymania wynagrodzenia stanowig kamien wegielny naszej
wspotpracy. JesteSmy zaangazowani W zapewnienie, ze nasze dziatania
zawsze stuza interesom POSREDNIKA oraz wspieraja budowanie
i utrzymanie silnej pozycji na rynku.

6. Interfejs | panel administracyjny

Prezentacja Intuicyjnego Interfejsu w Panelu Posrednika
na Platformie DEVETOPER

Panel Posrednika na platformie DEVETOPER zostat zaprojektowany z mysla
O zapewnieniu uzytkownikom tatwego i intuicyjnego narzedzia do
zarzadzania transakcjami, dokumentami oraz dodatkowymi ustugami.
Kluczowym celem byto stworzenie interfejsu, ktéry umozliwia efektywne
wykorzystanie funkcjonalnosci platformy bez koniecznosci przechodzenia
dtugotrwatych szkolen. W ponizszej sekcji przedstawiamy najwazniejsze
cechy i zalety intuicyjnego interfejsu Panelu Posrednika.
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Projektowanie Uzytkownika (UX) i Interfejsu (Ul)
1. Prostota i Przejrzystosé¢

Intuicyjnosc interfejsu zaczyna sie od prostoty. W Panelu Posrednika
zastosowano minimalistyczny design, ktory eliminuje zbedne elementy
i skupia sie na najwazniejszych funkcjach. Przejrzyste ikony, czytelne
czcionki i spdjna kolorystyka pomagaja uzytkownikom szybko odnalezé
potrzebne narzedzia i informacje.

2. Logiczna Nawigacja

Nawigacja w Panelu Posrednika jest logicznie zorganizowana, co pozwala
uzytkownikom na fatwe poruszanie sie miedzy roznymi sekcjami platformy.
Menu gtdwne jest umieszczone w widocznym miejscu, a poszczegodlne
sekcje sg zorganizowane w sposob, ktdéry odpowiada naturalnym procesom
pracy posrednikow.

Kluczowe Funkcje Intuicyjnego Interfejsu

Dashboard Transakc;ji

Dashboard transakcji oferuje przeglad wszystkich aktualnie realizowanych
transakcji wraz z kluczowymi wskaznikami i statusami. Dzieki kolorowym
etykietom i powiadomieniom uzytkownicy moga szybko oceni¢ postep
transakgcji i zidentyfikowac obszary wymagajace uwagi.

Zarzagdzanie Zadaniami

Modut zarzadzania transakcjami pozwala na tworzenie, przypisywanie
i monitorowanie zadan w ramach kazdej transakcji.

Komunikacja i Wspétpraca

W Panelu Posrednika zintegrowano narzedzia do komunikacji i wspotpracy,
takie jak czaty, wiadomosci oraz powiadomienia. Posrednicy moga
komunikowac sie bezposrednio z platforma DEVETOPER w kontekscie
konkretnych zadan iprojektow, co utatwia koordynacje dziatan i szybkie
rozwigzywanie problemow.
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Wsparcie Techniczne i Szkolenia

Aby uzytkownicy mogli w petni wykorzysta¢ mozliwosci intuicyjnego
interfejsu Panelu Posrednika, oferujemy rozbudowane wsparcie techniczne
oraz programy szkoleniowe. Regularne webinaria, tutoriale wideo oraz
dokumentacja online sg dostepne dla wszystkich uzytkownikéw, co pozwala
na szybkie wdrozenie i efektywne korzystanie z platformy.

Intuicyjny interfejs w Panelu Posrednika na platformie DEVETOPER jest
kluczowym elementem, ktory wspiera efektywnos¢ i produktywnosc
uzytkownikow. Dzieki prostemu i przejrzystemu designowi, logicznej
nawigacji oraz zaawansowanym funkcjom zmiany statuséw, platforma
zapewnia niezrownane doswiadczenie dla posrednika. Wsparcie techniczne
i programy szkoleniowe dodatkowo utatwiaja petne wykorzystanie
potencjatu narzedzia. Panel Posrednika jest nie tylko narzedziem do
zarzadzania transakcjami, ale takze integralnym elementem wspierajagcym
sukces catego biura nieruchomosci.

Zwiekszona Efektywnosc¢ Pracy

Platforrma DEVETOPER integruje wszystkie niezbedne narzedzia w jednym
miejscu, co eliminuje potrzebe przetgczania sie miedzy réznymi aplikacjami.
Dzieki temu deweloperzy moga skupic sie na realizacji zadan, zamiast tracic
Czas na zarzadzanie réoznymi systemami.

Funkcje takie jak zarzadzanie projektami, automatyzacja procesow czy
integracja z popularnymi narzedziami deweloperskimi przyczyniaja sie do
znacznego wzrostu efektywnosci pracy.

Wdrozenie i wsparcie dla uzytkownikéow

Informacje na temat procesu wdrazania Platformy DEVETOPER oraz
dostepnego wsparcia technicznego dla uzytkownikow

Platforma DEVETOPER zostata stworzona z mysla o zapewnieniu
nowoczesnych iefektywnych narzedzi dla posrednikéw nieruchomosci,
ktorzy chca zautomatyzowac i usprawni¢ swoje procesy sprzedazy.
Platforma oferuje szeroki wachlarz funkcji, w tym narzedzia do zarzadzania,
integracji ciggtej, kontroli oraz monitorowania wszystkich transakgcji.
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Proces Wdrazania Platformy DEVELOPER
Krok 1: Ocena Potrzeb i Planowanie

Pierwszym krokiem w procesie wdrazania jest dokfadna ocena potrzeb
posrednikéw oraz planowanie. Na tym etapie kluczowe jest zrozumienie,
jakie funkcje i narzedzia beda najbardziej przydatne dla posrednikow.
Przeprowadzamy analizy potrzeb oraz konsultacje z kluczowymi
interesariuszami, aby zaprojektowac indywidualne podejscie do wdrozenia.

Krok 2: Przygotowanie Infrastruktury

Po zakonczeniu fazy planowania, przystepujemy do przygotowania
infrastruktury. Obejmuje to konfiguracje serwerdw, baz danych oraz innych
zasobow niezbednych do prawidtowego dziatania platformy DEVETOPER.
Wszystkie systemy sg starannie konfigurowane, aby zapewnic¢ optymalnag
wydajnosc¢ i bezpieczenstwo.

Krok 3: Instalacja i Konfiguracja

Instalacja platformy DEVETOPER odbywa sie zgodnie z najlepszymi
praktykami istandardami branzowymi. Nasi specjalisci przeprowadzaja
szczegotowa konfiguracje, dostosowujac platforme do specyficznych
potrzeb rynkowych. W ramach tego etapu implementowane sg rowniez
integracje z istniejacymi narzedziami i systemami uzywanymi przez nasz
zespot.

Krok 4: Szkolenia i Edukacja

Kluczowym elementem sukcesu wdrozenia jest odpowiednie przeszkolenie
uzytkownikow koncowych. Organizujemy dedykowane sesje szkoleniowe,
podczas ktérych przedstawiamy funkcjonalnosci platformy oraz uczymy, jak
z niej efektywnie korzystac¢. Szkolenia moga by¢ prowadzone zarowno
online, jak i stacjonarnie, w zaleznosci od preferencji klienta.

Krok 5: Testowanie i Optymalizacja

Przed petnym uruchomieniem platformy przeprowadzamy szczegdtowe
testy, aby upewni¢ sie, ze wszystkie funkcje dziataja zgodnie
z oczekiwaniami. Testy obejmuja zarowno testy funkcjonalne, jak
i wydajnosciowe. Na podstawie wynikow testow wprowadzamy niezbedne
optymalizacje, aby zapewni¢ najwyzsza jakos¢ dziatania platformy.
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Krok 6: Peltne Wdrozenie i Monitoring

Po zakonczeniu testow i optymalizacji platforma jest gotowa do petnego
wdrozenia. Na tym etapie zapewniamy réwniez monitoring systemu, aby
wczesnie wykrywac i rozwigzywac ewentualne problemy. Regularne
przeglady i aktualizacje gwarantujg, ze platforma bedzie dziatata
niezawodnie w dtugim okresie.

Dostepne Wsparcie Techniczne dla Uzytkownikow
1. Centrum Pomocy Online

Nasze centrum pomocy online jest dostepne od poniedziatku do pigtku,
oferujac szczegodtowe artykuty, poradniki oraz odpowiedzi na najczesciej
zadawane pytania. Uzytkownicy moga przeszukiwac baze wiedzy, aby
znalez¢ rozwigzania na napotkane problemy.

2. Dedykowany Zespo6t Wsparcia

Zapewhiamy dostep do dedykowanego zespotu wsparcia technicznego,
ktory jest gotowy pomaoc w przypadku bardziej ztozonych problemdw. Nasi
specjalisci sg dostepni za posrednictwem telefonu, e-maila oraz czatu online.

3. Regularne Aktualizacje i Webinaria

Aby utrzymac uzytkownikdw na biezaco z nowymi funkcjami i najlepszymi
praktykami, regularnie organizujemy webinaria oraz dostarczamy
aktualizacje oprogramowania. Uzytkownicy sg informowani o nowych
funkcjonalnosciach oraz zmianach, ktére moga wptynac na ich codzienna

prace.

4. Personalizowane Sesje Konsultacyjne

W przypadku specyficznych potrzeb, oferujemy personalizowane sesje
konsultacyjne, podczas ktdrych nasi eksperci moga doradzi¢ i dostosowac
rozwigzania do indywidualnych wymagan Kklienta. Sesje te pomagaja
w petnym wykorzystaniu potencjatu platformy DEVETOPER.

Wdrozenie platformy DEVETOPER to kompleksowy proces, ktéry wymaga
starannego planowania, przygotowania infrastruktury oraz przeszkolenia
uzytkownikow. Dzieki dostepnym ustugom wsparcia technicznego,
uzytkownicy moga liczy¢ na ciggta pomoc i wsparcie w kazdej fazie
uzytkowania platformy.
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Naszym celem jest zapewnienie, aby platforrma DEVETOPER byta nie tylko
narzedziem pracy, ale takze zrodtem realnych korzysci dla catej branzy
nieruchomosci.

Praktyczne wskazowki dotyczace integracji platformy
Z istniejacymi systemami oraz szkolenia uzytkownikow

Cel Szkolen dla Posrednikéow

Celem szkolen dla posrednikdéw nieruchomosci jest zapewnienie im petnej
wiedzy i umiegjetnosci potrzebnych do efektywnego korzystania z platformy
DEVETOPER oraz interfejsu PANELU POSREDNIKA. Szkolenia te majg na
celu nie tylko przekazanie technicznej wiedzy, ale rowniez umozliwienie
posrednikom maksymalizacji korzysci wynikajacych z funkcjonalnosci
oferowanych przez platforme.

Formy Szkolenia:

& Szkolenia Online:

Szkolenia online beda dostepne przez dedykowany system szkoleniowy
w ramach platformy DEVETOPER. Uczestnicy beda mieli dostep do
modutdw szkoleniowych, ktére mozna przejs¢ w dowolnym czasie, co
zapewnia elastycznosc i mozliwos¢ dostosowania nauki do indywidualnych
potrzeb.

& Materialy Wideo na YouTube:

Na oficjalnym kanale YouTube platformy DEVETOPER beda regularnie
publikowane filmy szkoleniowe. Filmy te beda obejmowac zaréwno
podstawowe funkcje platformy, jak i zaawansowane techniki, ktére moga
zwiekszy¢ skutecznosc¢ pracy posrednikow. Filmy beda takze adresowac
biezace problemy i pytania, z ktérymi moga sie spotkac uzytkownicy.

Zawartosé¢ Szkolen

Szkolenia koncentruja sie na kilku kluczowych aspektach:

& Zarzadzanie Profilem i Ustawieniami:
Jak efektywnie zarzadzac¢ swoim profilem na platformie.
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© Nawigacja i Funkcjonalnosci PANELU POSREDNIKA:

Szczegoétowe omowienie wszystkich sekcji  dostepnych  w  Panelu
Posrednika, w tym zarzadzanie ofertami, kalendarzem oraz komunikacja
z PLATFORMA DEVETOPER.

& Strategie Maksymalizacji Wydajnosci:
Praktyczne wskazowki dotyczace wykorzystywania danych rynkowych
i analiz dostepnych na platformie dla zwiekszenia efektywnosci sprzedazy.

& Rozwigzywanie Problemoéw:
Jak radzi¢ sobie z typowymi problemami oraz gdzie szukac¢ pomocy
w przypadku trudniejszych wyzwan technicznych czy operacyjnych.

Benefity dla Posrednikéw

Posrednicy, ktorzy aktywnie uczestnicza w szkoleniach, moga spodziewac
sie licznych korzysci, w tym:

& Zwiekszenie swojej produktywnosci dzieki lepszemu zrozumieniu
i wykorzystaniu funkcjonalnosci platformy.

& Poprawa jakosci obstugi klientow poprzez sprawniejsze zarzadzanie
procesami sprzedazy i komunikacji.

& Budowanie profesjonalnego wizerunku na rynku nieruchomosci dzieki
Zaawansowanej znajomosci howoczesnych narzedzi.

Szkolenia dla posrednikéw nieruchomosci na platformie DEVETOPER
stanowig fundament dla efektywnego wykorzystania wszystkich
mozliwosci, jakie oferuje nowoczesna platforma. Dzieki systematycznej
edukacji i wsparciu, posrednicy sg przygotowani do maksymalizowania
swojego potencjatu zawodowego i dostarczania najwyzszej jakosci ustug.

7. Perspektywy rozwoju i przysztosc Platformy
DEVETOPER

Wizja rozwoju platformy oraz plany na przysztosc.

Wizja Globalnego Rozwoju

DEVETOPER rozpoczat dziatalnos¢ w Hiszpanii, ale ma ambitne plany
ekspansji na globalne rynki nieruchomosci. Obecnie platforma umozliwia
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posrednikom z Polski efektywna sprzedaz nieruchomosci w Hiszpanii, bez
koniecznosci fizycznej obecnosci w miejscu transakcji. Wkrotce jednak
dotgcza nowe lokalizacje o potencjale turystycznym, takie jak Dubaj,
Chorwacja, Butgaria, Grecja, Wtochy i Portugalia. DEVETOPER zamierza
zrewolucjonizowac¢ rynek nieruchomosci, wprowadzajgc innowacyjne
rozwigzania technologiczne i ustugi wspierajace.

Rozszerzenie na Rynki Europejskie

W najblizszym czasie, DEVETOPER planuje rozszerzenie swojej dziatalnosci,
umozliwiajac dostep dla posrednikow z Niemiec, Wielkiej Brytanii, Ukrainy,
Francji, Szwecji, Norwegii, Czech, Stowacji, panstw battyckich (Litwa, totwa,
Estonia), a takze Belgii, Holandii, Finlandii, Irlandii, Islandii oraz Wegier.
To strategiczne rozszerzenie umozliwi im dostep do zaawansowanych
narzedzi i funkgcji, ktére utatwia prowadzenie miedzynarodowej sprzedazy
nieruchomosci, podnoszac znaczenie platformy jako globalnego gracza
W branzy nieruchomosci.

Infrastruktura i Ustugi Lokalne

Aby umozliwi¢ skuteczng i bezpieczna realizacje transakcji na odlegtosc,
DEVETOPER bedzie tworzy¢ oddziaty w kazdym z krajow, ktdére zajma sie
organizacja logistyczng dla klientéw. Ustugi te obejmowac beda miedzy
innymi pomoc w organizacji przyjazdu, wynajem noclegéw i samochoddow,
wsparcie prawne, przygotowanie dokumentacji oraz ttumaczenia. Dziatania
te maja na celu maksymalne utatwienie procesu zakupu nieruchomosci
i zwiekszenie bezpieczenstwa transakcji.

Integracja z Panelem Posrednika

Jednym 2z kluczowych aspektow rozwoju platformy jest integracja
zaawansowanych modutow z Panelem Posrednika. Posrednicy beda mogli,
podczas wysytania zgtoszen klientéw, dokonywac rezerwacji noclegdéw oraz
wynajmu samochoddw bezposrednio z interfejsu platformy.
To utatwi zarzadzanie logistyka pobytu klientéw i sprawi, ze proces zakupu
nieruchomosci stanie sie jeszcze bardziej ptynny.

Diugoterminowe Cele Rozwoju

Dtugofalowym celem platformy DEVETOPER jest stanie sie wiodaca
globalng platformma do zarzadzania transakcjami nieruchomosciami na
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rynkach miedzynarodowych, z silnym naciskiem na innowacyjnosc
i dostosowanie do specyficznych potrzeb kazdego z rynkéw. DEVETOPER
zamierza nieustannie inwestowac¢ w rozwoj technologiczny, aby oferowac
najwyzszej jakosci ustugi wspierajgce posrednikow w ich codziennej pracy.

Platformma DEVETOPER, kierujac sie wizja globalnej obecnosci i lokalnego
wsparcia, pragnie zrewolucjonizowac rynek miedzynarodowej
nieruchomosci, zapewniajgc posrednikom narzedzia niezbedne do
efektywnego i bezpiecznego zarzadzania transakcjami na odlegtosc. Dzieki
ciggtemu rozwojowi i adaptacji do potrzeb rynkowych, DEVETOPER aspiruje
do roli lidera w swojej branzy.

Propozycje ulepszen i nowych funkcji, ktére moga zostac
wprowadzone w kolejnych wersjach platformy.

Rozwéj Mobilnej Wersji Platformy

W odpowiedzi na rosngce zapotrzebowanie na mobilnos¢ i dostepnosc
ustug w dowolnym miejscu i czasie, DEVETOPER zainwestuje w rozwdj
aplikacji mobilnej dostepnej na systemy iOS oraz Android. Aplikacja ta
umozliwi posrednikom i deweloperom szybki dostep do funkcji platformy,
co zdecydowanie podniesie efektywnosc¢ pracy, umozliwiajgc zarzadzanie
nieruchomosciami, komunikacje z klientami oraz dostep do dokumentow
z kazdego miejsca na swiecie.

Intuicyjny Panel Zarzadzania dla Deweloperdw

Wprowadzenie

W odpowiedzi na potrzeby deweloperdw, ktoérzy daza do optymalizacji
procesow zarzadzania swoimi projektami, platforrmna DEVETOPER planuje
wprowadzenie zaawansowanego panelu zarzadzania dla deweloperdw.
Panel ten ma na celu umozliwienie kompleksowego nadzoru nad portfelem
ofert nieruchomosci oraz utatwienie komunikacji i koordynacji prac
zZwigzanych z rozwojem projektow budowlanych.

Funkcjonalnosci Panelu dla Deweloperéw
Zarzadzanie Portfelem Ofert Nieruchomosci
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Panel pozwoli deweloperom na efektywne zarzadzanie ich ofertami, od
tatwej  aktualizacji standw  poszczegdlnych  nieruchomosci, po
Zaawansowane opcje sortowania i filtracji, ktére pomoga w szybszym
odnajdywaniu ofert odpowiadajacych konkretnym zapytaniom czy
potrzebom rynku.

Przedstawienie Postepéw Prac Budowlanych

Deweloperzy beda mogli w czasie rzeczywistym udostepniac postepy
w pracach budowlanych, co jest kluczowe dla szybkiej platformy sprzedazy.
System bedzie wyposazony w narzedzia do wizualizacji postepdow,
harmonogramow oraz automatycznego powiadamiania o zblizajacych sie
terminach kluczowych etapoéw prac.

Komunikacja z Posrednikami

Panel umozliwi deweloperom bezposrednig komunikacje z posrednikami,
CO znacznie usprawni proces sprzedazy nieruchomosci. Bedzie to mozliwe
dzieki zintegrowanemu systemowi komunikacji, ktory pozwoli na wysytanie
aktualizacji, materiatéw promocyjnych i odpowiedzi na zapytania w sposdb
natychmiastowy.

Korzysci z wprowadzenia Panelu

Zwiekszenie Efektywnosci:

Dzieki centralizacji zarzadzania ofertami i procesami, deweloperzy beda
mogli zwiekszy¢ swoja efektywnosc¢ operacyjna, co przetozy sie na szybsze
zamykanie transakcji i lepsze wyniki finansowe.

Lepsza Kontrola nad Projektami:

Zaawansowane narzedzia monitorujgce postepy prac budowlanych
pozwola na lepsza kontrole dla posrednikéw nad harmonogramem
i budzetem ich klientow, minimalizujac ryzyko opdznien i przekroczenia
kosztow.

Ulatwienie Komunikacji:

Bezposrednia komunikacja z posrednikami zwiekszy ptynnosc i skutecznosc
procesu sprzedazy, umozliwiajac szybsze reagowanie na potrzeby rynku
i preferencje klientow.

Nowo zaprojektowany panel zarzadzania dla deweloperow na platformie
DEVETOPER stanowi kluczowy element strategii rozwoju platformy, majacy
na celu dostarczenie deweloperom narzedzi niezbednych do efektywnego
i skutecznego zarzadzania projektami
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nieruchomosci. Innowacyjnos¢ i funkcjonalnos¢ tego rozwigzania maja
przyczynic¢ sie do zwiekszenia konkurencyjnosci deweloperéw na rynku
nieruchomosci.

Rozbudowany Panel dla Inwestorow Indywidualnych

Planowane jest takze wprowadzenie rozbudowanego panelu zarzadzania
dla inwestorow indywidualnych, ktéory pozwoli na lepsze Sledzenie
inwestycji, analize rynku i przewidywane zwroty z inwestycji. Panel umozliwi
inwestorom doktadne monitorowanie obserwowanych nieruchomosci,
a takze zapewni narzedzia do analizy trenddw rynkowych i wskaznikow
ekonomicznych.

Mozliwosé Ptatnhosci Bitcoinem

W odpowiedzi na rosnace zainteresowanie kryptowalutami, DEVETOPER
wprowadzi mozliwos¢ dokonywania optat za dodatkowe ustugi oraz zaliczki
Za nieruchomosci za pomoca Bitcoina. To nowoczesne rozwigzanie nie tylko
utatwi transakcje miedzynarodowe, ale réwniez przyciggnie nowa grupe
inwestorow zainteresowanych wykorzystaniem cyfrowych walut.

Czat Wideo

W celu zwiekszenia interaktywnosci i utatwienia komunikacji, platforma
wprowadzi funkcje czatu wideo. Posrednicy beda mogli prowadzi¢ rozmowy
wideo bezposrednio z klientami oraz z przedstawicielami platformy
DEVETOPER, co pozwoli na szybsze rozwigzywanie problemow, omawianie
szczegotdw  transakcji i przeprowadzanie  wirtualnych  prezentacji
nieruchomosci.

Te propozycje ulepszen i wprowadzenie nowych funkcji maja na celu nie
tylko zwiekszenie konkurencyjnosci platformy DEVETOPER na rynku, ale
rowniez ulepszenie doswiadczen uzytkownikow i zwiekszenie ich
zaangazowania w korzystanie z platformy. Poprzez ciggte innowacje
i dostosowanie do zmieniajgcych sie potrzeb rynku, DEVETOPER dazy do
bycia liderem w technologicznych rozwigzaniach dla rynku nieruchomosci.
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